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Fuarlar, alıcıyla 
satıcıyı, üretici 
ile tüketiciyi bir 
araya getiren, 

ticaretin en 
önemli 

araçlarından 
biri. Çin, 

tartışmasız, 
dünyanın en 

büyük üreticisi. 
Orada her fiyat 
aralığında, her 

çeşit ürünü 
bulmak 

mümkün. Oraya 
gidip yerinde 
görmeye ne 

deriniz?
Şimdi Çin'deki

fuarlara katılma zamanı!
Fu a r l a r  t i c a r e t i n  g e l i şm e s i ,  y e n i  p a z a r l a r ı n  
b u l u n m a s ı  v e  e ko n o m i k  c a n l ı l ı ğ ı n  s a ğ l a n m a s ı  
b a k ı m ı n d a n  ö n e m i  k ü ç ü m s e m e y e c e k  k a d a r  b ü y ü k  
e t k i y e  s a h i p t i r.  B a ş k a  b i r  i f a d e y l e  f u a r l a r  
e ko n o m i n i n  v e  t i c a r e t i n  n a b z ı n ı n  a t t ı ğ ı ,  
ö l ç ü l d ü ğ ü  d a m a r l a r d ı r.

Bu kapsamda Odamız, 
uluslararası iş birliğinin 
kurulması, yeni pazarlar 
bulunması ve bölgeye 
ekonomik bir canlılık 
kazandırılması amacı ile 
15.03.2011 – 24.03.2011 
tarihleri arasında Çin’de 
düzenlenecek olan Guangzhou 
Mobilya ve Yapı Fuarı’na başta 
tüm üyelerimiz olmak üzere 
tüm Muğla ili odalarının üyeleri 
ile katılmayı planlamaktadır.

Bütün dünya ülkelerinden 
katılımcıların yer alacağı bu 
fuara, ilimizin tüm işletmeleri 
davetli olup katılan her 
işletmeye KOSGEB tarafından 
%50 destek sağlanacaktır. 
KOSGEB Yurt Dışı İş Gezisi 
Programları çerçevesinde, bu 
tür fuarlar iş gezisi kapsamında 
değerlendirilmekte olup, firma 
başına destek üst limiti 2.000 
TL’dir. Söz konusu programdan 
faydalanmak için işletmelerin 
KOSGEB Veri Tabanına kayıtlı 

olmaları şartı aranmaktadır. 
Meslek kuruluşu tarafından 
düzenlenen yurt dışı iş gezisi 
programları kapsamında 
işletme temsilcilerinin 
konaklama giderleri, ulaşım 
giderleri, yurt dışı iş gezisi 
programı ile ilgili diğer giderleri 
(tercüme ve rehberlik 
hizmetleri, fuar giriş ücretleri, 
toplantı organizasyon giderleri) 
karşılanabilmektedir.

Tur tarihleri: 15 – 24.Mart.2011 
Hava yolu: Kürk Hava Yolları

Ücrete dahil hizmetler:
THY İstanbul Guangzou–Hong 
Kong–İstanbul arası ekonomik 
sınıf uçak yolculukları 
Belirtilen otellerde toplam 7 
gece konaklama açık büfe 
kahvaltıları
Tüm şehir gezileri ve 
Guangzhou şehir turu
Alan – otel – alan transferleri
4 gün boyunca özel araçlarla 

otel – fuar alanı – otel 
transferleri 
Şehirler arası transferler  
Tur boyunca türkçe tecrübeli 
rehberlik hizmetleri
Çin vize ücreti dâhil 
(pasaportların size bildirilecek 
evraklarla beraber tur hareket 
tarihinden 20 gün önce 
acenteye gönderilmesi 
gerekmektedir.)  

Ücrete dâhil olmayan hizmetler 
Otellerdeki mini bar kullanımları
Kişisel harcamalar
Yurt dışı çıkış pulu (15 TL) 
Öğle ve akşam yemekleri 
Rehber ve şoför bahşişlerii

Tur ücreti: 

İki kişilik odada 
kişi başı paket fiyat: 2.200  € 
Tek kişilik konaklama 
farkı: 655 €
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MUĞLA ÜNİVERSİTESİ’NİN 
İLÇEMİZE BÖLÜM AÇMASI 
KONULU 2. TOPLANTI 

18.Ocak.2011 Salı günü 
odamızda ilki gerçekleştirilen, 
Fethiye’ye Muğla 
Üniversitesi’ne bağlı birkaç 
bölüm açılması konulu 
toplantının ikincisi 
26.Ocak.2011 Çarşamba günü 
gene odamızın ev sahipliğinde 
yapıldı. Toplantıya ilçe ve belde 
belediye başkanları ve ilgili sivil 
toplum örgütlerinin temsilcileri 
katılmışlardır. Toplantıda, 
belediye yetkilileri kendi 
faaliyet alanlarında üniversite 
ve fakülte yer tespitleri 
konusunda somut önerileri 
 sunmuşlar ve görüşlerini 
 bildirmişlerdir.  Bir sonraki 
toplantının 16.Şubat.2011 
Çarşamba günü saat 14:00’te 
gerçekleştirilmesine karar 
verilmiştir.

FTSO' DA SATIŞ VE 
PAZARLAMA EĞİTİMİ

Fethiye Ticaret ve Sanayi Odası 
ile İzgören&Akın eğitim ve 
danışmanlık firması iş 
birliğinde, 29.Ocak.2011 
tarihinde gerçekleştirilen “Satış 
ve Pazarlama Teknikleri” 
eğitimine yiyecek içecek 
hizmetleri, otel-restoran bar 
işletmecileri, kuyumculuk, 
inşaat faaliyetleri ve diğer 
sektör çalışanları ile satış ve 
pazarlama alanında çalışan 
yaklaşık 35 kişi katıldı.

İzgören&Akın'ın 
eğitmenlerinden Ayşe Kartal 
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önderliğinde bir gün süren bu 
eğitimde müşteri ilişkilerinin 
yeniden organizasyonu değil, 
yeniden yaratılması sürecinde 
çağdaş müşteri kavramı, 
müşteri ilişkileri, müşteriye 
yaklaşım bilincinin kurumsal 
bazda oluşturulması, 
geliştirilmesi ve yerleştirilmesi 
ile müşteriye özel düşünen bir 
satış organizasyonu haline 
gelmek amaçlanmıştır.
Eğitim boyunca katılımcılara 
satışın kimyası, satışta başarılı 
olmanın adımları, aşamaları ve 
süreçleri, satışta imajı oluşturan 
temeller ve satışta yapılan grup 
çalışmaları ve örnekler ile 
desteklenerek aktarılmıştır.
Eğitime katılanlar eğitimin 
faydalı, eğitici ve öğretici ve 
verilen bilgilerin iş 
yaşantılarında kullanılabilir 
olduğunu ifade ederken FTSO 
ve İzgören&Akın adına böyle bir 
eğitimi almış olduklarından 
dolayı teşekkürlerini 
iletmişlerdir. 
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ODA SİCİL İŞLEMLERİ

22-28.Ocak.2011 tarihleri arasında

* 10 tane rayiç fiyat tespiti yapılmıştır.
* 17 adet üyenin değişen tüm bilgileri tespit edilmiş,  veri tabanı, 
iletişim ve e-posta programında güncellenmiştir.
* 3 adet işletme odadan terk olmuştur.
6777    Sigorta ve Aracılık Hizmetleri Bülent Sarı     A-14 Bilgi ve 
İletişim Gr.
6957    Çamaşır Dünyası Zeynep Sertakar     A-9 - Konfeksiyon, 
Ayakkabı, Deri Giyim Gr.
7112    Şampiyon Telekominükasyon Ltd. Şti. Feth. Şb.  A-2 
İnşaat Gr.
* 6 adet yeni kayıt yapılmıştır.
7657  Fetur Seyahat Taşım.Ltd.Şti.                      A-11 nolu gr.
7658  Kızılada Tur.Deniz San.Ltd.Şti.                    A-13 nolu gr.
7659  Kargo İşletmeciliği M.Rasih Gürbüz           A-11 nolu gr.
7660  Da Vinci Tarım Tic.Ltd.Şti.                          A-6 nolu gr.
7661  Öztetik Gıda Nakl.Ltd.Şti.                           A-4 nolu gr.
7662  Erday İnş.Emlak Ltd.Şti.                             A-2 nolu gr.




